DEUX EQUIPES o= PROFESSIONNELS
ou DEVELOPPEMENT EXPORT er COMMERCIAL

ENTRE

L'EUROPE, L'ALGERIE er LA TUNISIE

QUEL{}UEE REFEF&EHCES

STADLER AG, Furrer+Frey AG, ISTRAMS, SIGMA, Technivib, HMR, FIG, Ferraz Shawmut,
Anticipation et maintenance, Jouanel Industrie, GEM Industrie, TCPI, Team Logistic
Services, PHILIPPE FAUVEDER et CIE, Johnson & Johnson, ...

MEMEREE

WORLDXPORT WORLDXPORT
estdélégué pays pour [Algérie est dékégué pays pour ['Algénie
www.osci.tr www.ceinaf.net

FRANCE

sikge social

Immeuble Le Pacars
3, rue Antoine et Henri MALRRAS
13016 - Marseille
Tél.:+33 [0) 4 86 15 47 61 & 65
Fax: + 33 (0} 253 01 50 01
info@worldxport.com

ALGERIE

filiale

Coopérative J80 - villa n®163,
Citéa HAYAT
Appreval Eouba - Algar
Tél: + 213 {0p21 28 36 01 4 05
Fax: + 213 {(0}21 38 36 F6
infodz@worldzpert.com

AWORLDXPORT.

TUNISIE

filiale

Immeuble Comate
Avenuse Hédi Karray
1082 Tunis Mahrajéane
Tél: +216 71 707 139
Fax: +216 #1 FOF F30
infotn@worldxport.com
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DEVELOPPEMENT INTERNATIONAL
D'ENTREPRISES EN ALGERIE ET TUNISIE

CONSEIL- ACCOMPAGNEMENT- ENCADREMENT- REPRESENTATION
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AVEC VOUS ET POUR VOUS

SUIR LE TERIRAIN



QL.II SOMMES NOUS P

WORLDXPORT, réseau de consultants
export créée en 1999, est devenue, en
2002, une société d'accompagnement &
I'international spécialiste de ['Algérie.

Afin d'optimiser les démarches et répondre
aux besoins de développement export de
ses clients, Worldxport, aprés avoir ouvert
ga fillale a Alger en 2007, a mobilisé les
Fessources nécessaires et crée en 2010
sa fillale en Tunisie.

WORLDXPORT ACCoOmpagne volre
développement export et commercial,
garantit une pénétratiom rapide et efficace
sur ces marchés et vous propose des
solutions personnalisées pour wos projets
en Algérie et Tunisie.

Aujourd*hui, une e£équipe interne de 28
experts en France (Marseille), en Algérie
(Alger, Sétif, Annaba, Oran, Tlemcen) et en
Tunisie {Tunis) vous fait bénéficier d'une
expériemce cumulée de 35 ans et de ses
Féseaux Sur les marchés algérien
et tunisien.

Mos  secteurs diintervention sont 4
transports, industries meécanigues et
manufacturiéres, pétrochimie et énergles,
agro-alimentaire, cosmétigues, pharmacie
et parapharmacie, services, services aux
industries et TIC. Pour les autres secteurs
d'activité, nous collaborons é£Etroitement
avec des experts externes qualifiés.

Parmi nos partenaires confirmés, figurent
des transitaires, avocats, notaires,
fiscalistes, banquiers, consultants en
qualité et mise & niveau d'entreprises,
diverses institutions et différents
prestataires de service.
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WORLDXPORT

consulting

N OS SERVICES

WORLDXPORT élabore pour vous des solutions
asur-mesures grdce & des équipes
multidisciplinaires et des approches
multisectorielles.

DEVELGPPEMEHT

NDS OBJECTIFS

Wous accompagner ekt faire aboutir wos
projets export sur I'Algérie et la Tunisie.

Simplifier et accélérer votre développement
en Algérie et Tunisie.

& court terme, accompagner l'internalisation
des entreprises algériennes et tunisiennes.

AVEC VOUS ET POUR VOUS

SUIR LE TERRAIN

-
Z
L
2
L
o
L
0
-
L1}
>
L
O

Mous effectuons wune analyse pointue de
I'environmement interne et externe de wotre
entreprise deéterminant wotre capacité a
l'export.

Mous vous orientons vers les financements
adaptés auprés des différents relais existants,

Motre expert fiscal effectue pour vous les audits
et mise en place des schémas optimaux de
gestion fiscale.

Mowus recherchons pour wvotre compte de
mouvelles Sources et circuits
d'approvisionnement en matidres premidéres,
produits finis ou semi-finis, manufacturés ou
distribués an Algérie &k Tunisie,

MISE EN PLACE ET SUIVI DE RESEAUX DE
DISTRIBUTION :

Mous  gualilicns  |les  partenaires  existanls oo
futurs, apportons notre expertise dans 'a mise en
place de réseaux |locaux de distribotion el en

assurons la suparvision o1 e swivi.

|BMPLANTATION
IMDUSTRIELLE :

D |la premidgre réflexion en pasiant par le choix du

COMMERCIALE ET

type de structure & mettre en place of de son lieu
d'implantation, nows vous accompagnons dans los

diflérentes élapes du processus.

REPRESENTATION COMMERCIALE :
Maitrises of arganiser volre budgel en loute libertd

pour acceder ad marcheé algérien, Vous souhailez

limiter les frais de prospection e de développement.

Bénélicie? des avantages de notre service e
rejprésentalion commerciale.

Dwes  chargés d'aflfaires  réactifs  immédiatemeant
opéralichnnels, ayan! entre 5 @1 15 ans d'expérience
el une grande connaissance du marcheé, géreront
pour  volre compte oules les  étapes  d'une
rejprésentalion  {prospection,  création  de  BDD
fualifiées, suivi commercial, assistance logistique e

administrative, suivi aprids ventoes. ...

VEILLE REGLEMENTAIRE, COMMERCIALE ET
COMCURRENTIELLE :

Mous conduitons une veille quotidienne sur les seclours
stratégicpues, Cot outil décisionnel vous permet de bitir

un plan dactions efficsce @1 productil.

La domiciliation wous permet d'établir une présemce
professionnells simple, performante et &conomigue tout
en accélérant la vitesse de développement des affaires
localement.

Cetts =zolution offre wne gestion personnalisée de
l'ensemble des formalités lides & l'activité (comptabilité,
administration, appels tEléphoniques, planning de
rencontres et réunionsetc).

Encadrées par un psychologue du travail, nos égquipes
organisent les recrutements par le biais de procédures
eprouvées afin de sélectionner le profil adapté & wos
besains.

Afim d'optimiser wotre présents sur ces marchés, nous
ASSUrCNS, grace a nos moyens logistiques et humains,
I'embauche, 'hEbergement, I'encadrement et ke suivi de
wos commerciaux dams mos locaux & Alger et a Tumis.

Wous identifions et traitons des informations-clés
{dclairage marché) vous permettant de prendre vos
premidéres décisions.

Wous prospectons et identifions les contacts tels
que importateurs, distributewrs, fournissewrs,
partenaires ou autres

Mous effectuons une qualification approfondie des
prospects ou contacts [prospection préalable ou a
partir de vos données] at un suivi commercial ainsi
qu'un suivi des paiements.

MWous organisens pour vous, & partir d'un cahier des
charges précis, des rencontres qualifiées avec les
décideurs de votre secteur.

Mous assurons la gestiom des processus d'appels
d'offres. Cette gestion exige une weille et un swivi
permanents des secteurs d'activité comcernés.

Mous wous assistons danms la négociation et la
formalisation des différents aspects de vos contrats.
Awant finalisation, les différentes clauses sont
analysées par une équipe dexperts (fiscaliste,
juriste, etc.),
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